
gestione delle emozioni e presenza scenica
fiducia in sé stessi
storytelling
connessione con la platea
tecniche di persuasione e coinvolgimento
comunicazione efficace

La formazione in Public Speaking offre la
possibilità di potenziare le principali competenze
di un comunicatore d'eccellenza:

L'impatto di questo corso di formazione favorisce
una notevole crescita nella vita professionale e
personale dei soggetti coinvolti.

SCHEDA CORSO-PROGETTO

"Il public speaking è l'arte di ispirare, 
influenzare e intrattenere. 

È una forma di leadership che può cambiare il  mondo." 
Tony Robbins



OBIETTIVI DEL CORSO

PROGRAMMA METODOLOGIA

Applicare i  fondamentali  della comunicazione efficace
Controllare l 'emotività e la presenza davanti al pubblico
Progettare e realizzare presentazioni d' impatto
Padroneggiare le principali  tecniche di public speaking

Presupposti di base

Intelligenza emotiva

Linguaggio verbale e non 

Uso della Voce e del Respiro 

Progettare un discorso 

Aperture e Chiusure ad Effetto 

Organizzare i contenuti  

Presentazioni efficaci

Gestione del clima d’aula 

Uso delle domande

Elementi di Storytellig

Tecniche di Coinvolgimento e

gestione dell'aula

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.

11.

12.

Formazione frontale

Role-play

Esercitazioni pratiche

Debate

Condivisioni e feedback

Registrazioni video

Attività di improvvisazione

Team working

Presentazioni multimediali

Tecniche di respirazione e

rilassamento 

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.

Nessuna parola è tanto efficace 
quanto una pausa fatta nel tempo giusto.

Mark Twain



DURATA

INVESTIMENTO ECONOMICO

GARANZIE E MATERIALI

CONTATTI

Lo svolgimento del corso prevede un monte ore minimo di 16/20
somministrabil i  in

L'investimento economico è di € 1970 fino a 5 persone - 2470 fino a
10 persone - 2970 da 11 a 20 persone. 
In alternativa € 180 a ora per un numero massimo di 20 partecipanti

In 4 sessioni di 4/5 ore, a scadenza settimanale 
In due giorni intensivi successivi
Per soluzioni diverse contattare i  relatori.

Per soluzioni diverse contattare i  relatori.

La vera eloquenza non consiste nel dire grandi cose 
in poche parole, ma nel dire cose piccole 

in modo grandioso.



Voltaire

I  partecipanti  r iceveranno un Kit personalizzato per gl i  appunti
Sintesi  delle sl ide presentate al corso in PDF
Videoregistrazioni delle esercitazioni personali  (se effettuate)
Formula top efficacia: 70% pratica - 30 % teoria
Co-docenza continua (twin trainer) oltre le 10 persone
Soddisfatti  o rimborsati  (al la f ine del primo incontro, se richiesto)

335 7851 013  - Claudio Barbato - 347 0813 478 - José Sergio Santoro

TRAINERS: Dr. Claudio Barbato - Dr. José Sergio Santoro
email:  info@squadravincente.com
Sito:  www.squadravinccente.comSQUADRA VINCENTE


