
SCHEDA CORSO-TEAM BUILDING TEAM WORKING

Costituzione del team
Evoluzione
Definizione degli obiettivi
Definizione dei valori comuni
Definizione del ruolo dei singoli
Sviluppo dello spirito di gruppo

Il  Corso è una guida per la costituzione e getione del
team di lavoro, riconoscendo le specificità dei singoli e
indirizzando le energie verso un obiettivo comune.

Questo corso di formazione favorisce una notevole
crescita nella vita professionale e personale dei soggetti
coinvolti.

Se le formiche si mettono d’accordo, possono spostare
un elefante.

Proverbio del Burkina Faso  



OBIETTIVI DEL CORSO

PROGRAMMA METODOLOGIA

Costruire team efficaci
Acquisire conoscenza degli  strumenti di team building/working
Sviluppare la team leadership
Migliorare i l  cl ima interno

Comunicazione efficace

Stili  di comunicazione

Credenze potenzianti e limitanti

Relazioni e ruoli

Definire obiettivi

Monitoring obiettivi e clima 

1.

2.

3.

4.

5.

6.

Formazione frontale

Role-play

Esercitazioni pratiche

Debate

Condivisioni e feedback

Registrazioni video

Attività di improvvisazione

Team working

Presentazioni multimediali

Giochi in aula 

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.

10.

Qual è il  suono di una sola mano che
applaude?

Koan Zen



DURATA

INVESTIMENTO ECONOMICO

GARANZIE E MATERIALI

CONTATTI

Lo svolgimento del corso prevede un monte ore minimo di 10/15
somministrabil i  in

L'investimento economico èdi € 180 a ora per un numero massimo di
20 partecipanti

In 1 sessioni di 4/5 ore, a scadenza settimanale 
In due giorni intensivi successivi
Per soluzioni diverse contattare i  relatori.

Per soluzioni diverse contattare i  relatori.

Ritrovarsi insieme è un inizio, restare insieme è
un progresso, ma riuscire a lavorare insieme è un

successo.
Henry Ford

I  partecipanti  r iceveranno un Kit personalizzato per gl i  appunti
Sintesi  delle sl ide presentate al corso in PDF
Videoregistrazioni delle esercitazioni personali  (se effettuate)
Formula top efficacia: 70% pratica - 30 % teoria
Co-docenza continua (twin trainer) oltre le 10 persone
Soddisfatti  o rimborsati  (al la f ine del primo incontro, se richiesto)

335 7851 013  - Claudio Barbato

347 0813 478  - José Sergio Santoro

TRAINERS: Dr. Claudio Barbato - Dr. José Sergio Santoro
email:  info@squadravincente.com


